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ABSTRAK 

Volume penjualan merupakan total penjualan yang di dapat dari komoditas yang 

diperdagangkan dalam suatu masa tertentu. Tujuan penelitin ini dilakukan untuk 

megetahui volume penjualan ditinjau dari pemilihan bahan baku dan persaingan 

harga pada UD. Sumber Hidup periode tahun 2020 akhir dan 2021 awal bulan. 

Data yang digunakan dalam penelitian ini adalah data sekunder dan wawancara 

khusus serta hasil observasi langsung. Analisis yang digunakan adalah kualitatif 

deskriptif. UD. Sumber Hidup merupakan usaha dagang  resmi dibidang 

distributor serbuk kayu, yang kegiatannya memberikan pelayanan penjualan 

serbuk kayu. Metode penulisan yang dilakukan berdasarkan pada studi lapangan, 

yaitu wawancara langsung kepada pemilik, admin dan karyawan. perusahaan 

sudah berjalan dengan baik walaupun masih ditemukan beberapa masalah, 

diantaranya persaingan harga jual beli serbuk sehingga mempersulit pencarian 

serbuk kayu keras dimana bahan baku yang baik sangat sulit dicari untuk saat ini. 

Untuk saat ini UD. Sumber Hidup pekerjaannya masih menggunakan manual 

semua belum mengunakan komputerisasi.   

 

Kata kunci : volume penjualan, bahan baku, persaingan harga. 
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ABSTRACT 

 

Sales Volume is the total sales obtained from commodities traded in a certain 

period. The purpose of this study was to determine the sales volume in terms of 

the selection of raw materials and price competition at UD. Sumber Hidup  for 

the period of late 2020 and early 2021. The data used in this study are secondary 

data and special interviews and direct observation results. The analysis used is 

descriptive qualitative. UD. Sumber Hidup is an official trading business in the 

field of sawdust distributors, whose activities are to provide sawdust sales 

services. The writing method is based on field studies, namely direct interviews 

with owners, admins and employees. The company has been running well 

although there are still some problems, including the competition in the sale and 

purchase price of powder making it difficult to find hardwood powder where good 

raw materials are very difficult to find at this time. For now UD. Sumber Hidup 

still uses manual work, all of which have not been computerized. 

 

Keywords: sales volume, raw materials, price competition. 
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